
 

              

Die IRM als Tochterfirma der OpenLink (www.olf.com) bietet Softwarelösungen und ergänzende 
Dienstleistungen an. 

Mit unseren Produktlinien iOPT für Prognose, Optimierung und Portfolio Management sowie 
EndurT

TM
/Findur

TM
  für Trading und Risikomanagement bieten wir vollintegrierte Front-through-Back-

Office-Lösungen für Unternehmen im Energie- (Elektrizität, Gas, etc.) und Finanzmarkt an.  
Zur Unterstützung unseres Teams in Wien suchen wir engagierte und innovative Persönlichkeiten als 

Account Manager (w/m)  

Aufgaben 

 

 Aktive Pflege und Ausbau der Beziehungen von Bestandskunden 

 Erarbeiten von Kundenentwicklungsplänen 

 Generieren von Lizenz- und Projektgeschäften 

 Angebotserstellung und Vertragsverhandlungen 

 Internes und externes Projektmanagement 

 Projektbudget-, Abrechnungs- und Umsatzverantwortung 

 

Anforderungen 

 

 Technisch-/naturwissenschaftlicher oder betriebswirtschaftlicher Hochschulabschluss 

 Erfahrungen im Projektmanagement, speziell in der Softwareentwicklung 

 Erfahrung im Verkauf von IT – Projekten und Software-Lizenzen von Vorteil 

 Ausgeprägte Kunden- und Vertriebsorientierung, sicheres Auftreten, Einfühlungsvermögen für 
Menschen und Situationen 

 Selbstständige und eigenverantwortliche Arbeitsweise 

 Kommunikative, ergebnisorientierte Persönlichkeit mit hoher Eigeninitiative  

 Sehr gute Englischkenntnisse  

 Reisebereitschaft ca. (1-2 Tage/Woche) 
 

Für diese Position gilt ein kollektivvertragliches Mindestgehalt von EUR 2.638,- brutto/Monat. Geboten 
wird eine marktkonforme Überzahlung abhängig von Qualifikation und Erfahrung. 
 
Wir bieten Ihnen einen eigenverantwortlichen Arbeitsbereich in einem jungen und engagierten Team 
und gute persönliche Entwicklungsmöglichkeiten. Wenn Sie die Zukunft der Energiebranche aktiv mit 
uns gestalten wollen, freuen wir uns auf Ihre Bewerbung: 

 

IRM Integriertes Ressourcen Management GmbH 

zu Hdn. Mag. Emine Wessely 

Wienerbergstraße 31-39, 1120 Wien 

E-Mail: emine.wessely@olf.com 
 

http://www.olf.com/

